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Incomu Sposoby na nowoczesng szkote

Mariusz Ludwinski

Wrzesien i pazdziernik to czas powrotu do zajec uczniow w szkotach i studentow na uczelniach.
To takze okres nasilenia dziatan promocyjnych i handlowych resellerow zajmujacych sie

segmentem edukacji.

zieki wysitkowi dyrektoréw i rodzicdw, wsparciu unij-

nemu, fundacji edukacyjnych oraz prywatnych dar-

czyncow coraz wiecej szkdt podstawowych, ponad-

podstawowych oraz uczelni wyzszych korzysta z no-
woczesnych technologii do zarzadzania placéwka oraz do
prowadzenia dziatalnosci edukacyjnej. Wiele pozostaje jesz-
cze do zrobienia, co jest dobrg wiadomoscia z perspekty-
wy reselleréw specjalizujgcych sie w tym segmencie rynku.
Prowadzone do tej pory projekty cyfryzacji nie objety nawet
50 procent szkot, wiec biznes edukacyjny w Polsce to wcigz
przysztosciowy grunt dla wielu udanych realizacji systemow
informatycznych.

Na poczatek wspotpracy: usprawnienie organizacyjne
Szkotom zalezy na prostej instalacji i mozliwosci tatwego prze-
noszenia sprzetu, dlatego w cenie sa gotowe i kompletne roz-
wigzania. Zakupione systemy beda uzywane przez ucznidw
i nauczycieli na co dzien, wiec musza byc¢ bezpieczne w $rodo-
wisku szkolnym, lekkie i ergonomiczne.

|deatem, do ktérego powinny dazy¢ placowki edukacyjne
i ktory powinien by¢ promowany przez resellerow, jest wdro-
zenie kompleksowego systemu informatycznego, na ktéry
skfada sie wiele rozwigzan sprzetowych i oprogramowania. Sa
to m.in. systemy ERP, dzienniki klasowe, katalogi materiatow
dydaktycznych online, interaktywne tablice i multimedialne
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projektory, tablety, systemy komunikacji oraz wydajna i zaufa-
na sie¢ komputerowa potaczona z internetem.

Jednak nie wystarczy przyjs¢ do dyrektora szkoty i pokaza¢ kata-
log serwerdéw i routeréw, oczekujac natychmiastowego podpi-
su pod zamowieniem na cyfryzacje catej szkoty. Powinnismy
za-cza¢ od prezentacji sprzetu i wyjasnienia

funkcjonowania w co-dziennym dziataniu.

Na dobry poczatek wspodtpracy warto wspomdc w pracy sa-
mych dyrektoréw, personel administracyjny oraz nauczycie-
li i wyktadowcow. Do tego celu Swietnie nadaje sie oprogra-
mowanie Microsoft Office 365 dla segmentu edukacyjnego. To
kompletne Srodowisko biurowo-komunikacyjne, umozliwiaja-
ce m.in. wspdlng prace oraz wymiane i przechowywanie in-
formacji.

Resellerzy, ktérzy zdecyduja sie oferowac szkotom licencje Mi-
crosoftu, maja do wyboru dwa programy licencyjne. Open Li-
cense for Academic zapewnia dozywotnie, niewygasajace pra-
wo do uzytkowania oprogramowania, z kolei Open Value Sub-
scription Agreement for Education Solution (OVS-ES) zapewnia
to prawo na okres 1 roku lub 3 lat. Wszystkie licencje dostarczane
sg W sposéb elektroniczny za posrednictwem witryny Volume
Licensing Software Center w domenie Microsoft.com.

Warto przypomnie¢, ze aby oferowac licencje edukacyjne,
nalezy posiadac status autoryzowanego Partnera produktow
edukacyjnych Microsoft AEP. Specjalisci od oprogramowania
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Juz od ponad 10 lat Incom
aktywnie funkcjonuje na rynku
edukacyjnym, $ledzi sytuacje
szkolnictwa w Polsce, a takze
trendy produktowe. Na podstawie
biezacych informadji o posiadanych
przez szkoty srodkach

finansowych na wdrazanie
nowych technologii, projektujemy
oferte idealnie dostosowana

do sposobu dziatania jednostek
publicznych. Dostarczamy sprzet

i oprogramowanie swiatowej klasy
producentéw, a nasi Partnerzy
stuza klientom kompetentng rada
przy wyborze i wsparciem podczas
wdrazania.

Popularnosc Office 365 dla
segmentu edukacyjnego

Z miesigca na miesiac rosnie.
Biorgc pod uwage niezawodnos¢
i prywatnos¢ na poziomie

klasy korporacyjnej, system
Microsoft Office 365 doskonale
zaspokaja potrzeby nauczycieli

i uczniow w zakresie biezacej
nauki, wspétdzielenia plikéw,
rozwigzywania zadan, a takze
zapewnia bezpieczeristwo danych.
Jest to rozwigzanie w petni
mobilne: pozwala pracowac

w dowolnym miejscu i na
dowolnym urzadzeniu (komputer
PC, notebook, tablet, smartfon).

Kazdy Partner znajdzie w Incom
oferte dla szkét podstawowych,
gimnazjéw, szkét srednich i uczelni
wyzszych. W ramach licendji

Open License for Academic szkoty
i uczelnie majg dostep do szerokiej
gamy produktéw, ktére moga
nabywac w dowolnej liczbie,

w dowolnym momencie trwania
umowy.

Umowa OVS-ES obejmuje
wszystkie komputery i wszystkich
uzytkownikdw instytudji,
zapewniajac petne pokrycie
licencyjne dla wybranych
produktéw i ujednolicone
Srodowisko pracy.

W Incom oferujemy wiele
rozwiazari, ktére Partnerzy moga
polecac zaréwno w projektach
biznesowych, jak i we wdrozeniach
edukacyjnych. Posiadamy

w ofercie wszystkie dostepne na
rynku konwertowalne urzadzenia
dotykowe. Szczeg6Inej uwadze
warto poleci¢ produkty marki Acer
ze wzgledu na ich wszechstronne
zastosowania oraz funkcjonalne
oprogramowanie do zarzadzania
cyfrowa klasa ACR. Notebooki

serii P doskonale sprawdzaja sie

w szkotach srednich i na uczelniach
wyzszych, zas seria B cieszy sie
duzym uznaniem wsréd Partneréw

Tomasz Durkacz

doradca w zakresie Microsoft Cloud
i tablic interaktywnych w Incom

tel. 71 35 88 128

Magdalena Wirth-Czarciniska,
kierownik dziatu handlowego
w Incom

Microsoftu w Incomie oferujg pomoc i doradztwo w procesie
uzyskania tego statusu oraz w doborze odpowiednich licengji
dla konkretnych wdrozen.

Sprzet dla nauczycieli i uczniow

Podczas kolejnego etapu rozmowy i badania potrzeb dyrek-
toréw szkét warto przedstawi¢ produkt, ktéry bedzie flagowy
w informatyzacji danej placowki. Najlepiej w tej roli spraw-
dzaja sie tablice interaktywne. Incom szacuje, ze na 320 tys.
pomieszczen klasowych w Polsce jedynie okoto 20 procent
z nich juz posiada tablice interaktywnga. Prognoza sprzedazy
tablic w Polsce szacowana na ten rok wynosita 10 tys. sztuk —
to 25-procentowy wzrost wzgledem roku ubiegtego. Biezace
dane wskazujg, ze poziom ten zostanie osiggniety. Najbardziej
popularne pozostaja tablice interaktywne o przekatnej aktyw-
nej powierzchni roboczej okoto 78 cali. Wsrdd rozwiazan in-
teraktywnych oferowanych przez Incom prym wiedzie tablica
interaktywna ActivBoard 78 Touch DryErase firmy Promethean.
Razem z tablica uzytkownik otrzymuje w zestawie oprogra-
mowanie Activinspire Professional w polskiej wersji jezykowej,
ktére umozliwia tworzenie interaktywnych lekcji. Ceny dla re-
selleréw zaczynaja sie juz od 2299 ztotych.

Aby najlepiej wykorzysta¢ mozliwosci tablic, nalezy uzupetni¢
srodowisko T w klasie lekcyjnej o dotykowe produkty mobilne:
tablety, smartfony, urzadzenia 2w1. To najbardziej ekonomicz-
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edukacyjnych.

Tomasz Szafraniec
Business Unit Manager
w Incom

tel. 713588 129

Renata Klich

kierownik ds. sprzedazy
produktéw Microsoft w Incom
tel. 713588181

ne i ergonomiczne narzedzia do interaktywnej nauki. Sa lekkie,
mobilne i wydajne, a z kazdym rokiem coraz bardziej wytrzymate
i dtuzej pracujace na baterii. Dzieki wbudowanym portom mozna
je podtaczy¢ do zewnetrznego projektora lub telewizora i prze-
prowadzi¢ prezentacje dla wiekszego grona odbiorcéw, a dzieki
czytnikom kart pamieci nauczyciele i uczniowie maja staty dostep
do zgromadzonych materiatéw. Incom posiada w ofercie wszyst-
kie dostepne na rynku konwertowalne urzadzenia dotykowe zna-
nych producentéw. Jest zatem w czym wybierac i co prezento-
wac dyrektorom szkot.

Program EDU Partner Incom

Powyzsze rozwigzania to tylko cze$¢ oferty firmy Incom, ktéra
od ponad 10 lat aktywnie funkcjonuje na rynku edukacyjnym
i $ledzi technologiczny rozwdj szkolnictwa w Polsce. Wspdlne
dziatania z Partnerami handlowymi utatwia, powstaty pie¢ lat
temu, Program EDU Partner Incom. Wzieto w nim udziat juz
ponad 300 partneréw zainteresowanych sprzedaza i integra-
Cja sprzetu w pofaczeniu z oprogramowaniem.

Program oferuje wiele korzysci, m.in. atrakcyjne warunki finanso-
we na zakupy produktéw edukacyjnych, gwarancje niskich cen
dystrybucyjnych dla produktéw edukacyjnych i oprogramowa-
nia, a takze specjalistyczne szkolenia z zakresu produktow edu-
kacyjnych. W celu uzyskania bardziej szczegdtowych informadji
specjalisci Incom zapraszajg do bezposredniego kontaktu. @
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